
 

维信金科介绍 

一． 简介 

维信金科控股（简称维信金科）——港交所上市智能金融企业（2003.HK），

是中国领先的独立线上消费金融服务商。自 2006 年，公司开始在中国内地

从事消费金融服务，十二年创新发展，成为科技驱动的智能消费金融企业。 

目前集团在中国拥有包括（互联网）小额贷款、融资担保、融资租赁、金融

科技等在内的多家子（分）公司。 

 

2018 年 6 月 21 日，维信金科控股登陆港交所主板。2018 年 9 月 10 日，维

信金科作为新经济金融的代表被纳入恒生综合指数及其分类指数的成份股，

并同步进入深港通下港股通。 

 

根据弗若斯特沙利文公司的报告，截至到 2017 年 12 月 31 日，维信集团是

中国排名前十的独立线上消费金融服务提供商之一，其中公司产品维信卡卡

贷产品系列在中国的信用卡余额代偿市场排名第一。 

 

二． 科技驱动 智能金融 

科技是维信金科建立市场领先地位的关键因素。2015年-2017年，公司共投

入 1.2 亿元用于研发及引进科技人才，不断建立技术领先，优化建模和规则

管理系统。 

 

2017 年 8 月，维信新研发中心正式启用，中心占地近 5000 平方米，拥有功

能强大的服务器、高级计算机、数据工作站等完善的实验环境为创新技术、

项目的孵化、研发提供了有力的支持。 

 

同时，集团也建立了层次科学的科技人才梯队，拥有各类 IT 系统研发、前

端架构、平台架构、基础运维、数据应用等各类 IT 人才逾 300 人，数据策

略、建模人才近 60人。 

 



 

12年的科技积淀让维信金科在技术领域取得领先地位，截至目前，集团研发

并申请重要专利 11 项，软件著作权 75 项，拥有对业务发展的重要商标 12

项，并与多所高校建立长期产学研项目合作关系。 

 

维信建立了高度自动化、智能化的智能信贷系统。在维信的服务中，用户可

以 7*24 小时，随时随地申请服务，在整个流程中实现信贷决策的无人工干

预。智能信贷可以使公司有效的配置人力资源、客观的申请处理、减轻运营

风险，更重要的是大幅度提升用户的服务体验。 

 

三． 发展优势及亮点 

① 稀缺的非 P2P 的上市企业 

公司自成立以来，不涉及任何 P2P 业务，与持牌金融机构合作开展消费金融

业务，业务资金全流程闭环，资金由金融机构直到客户，无资金池，是目前

已上市的极少数非 P2P企业之一。 

 

② 新经济金融股的代表 

2018 年 9月，维信金科作为新经济金融股的代表被纳入恒生综合指数，同步

进入深港通下港股通。 

 

③ 久经考验的过往记录及独特的市场聚焦所建立的领先市场地位 

维信拥有超过十二年的消费金融服务经验，建立了完善的企业风险防控、业

务风险管理体系，合规的牌照（兼具融资性担保、融资性租赁及互联网小额

贷款公司牌照）支持的业务模式、可持续的机构融资合作，以及高度自动化

集成的业务系统。建立了较好的品牌认知度。截至 2018 年 6 月 30 日，维信

拥有 5340万注册用户。 

 

④  强大的科技及风险管理能力 

十多年来，维信已经开发出了一个强大的信用风险管理系统以控制贷款周期

的全流程信用风险。维信是少数拥有可直接、实时及以官方授权的读写方式



 

访问中国人民银行征信中心消费者信用数据库的独立机构之一。公司的专有

核心风险管理系统“蜂鸟系统”应用大数据及机器学习技术分析信用数据及

补充数据，目前公司拥有可应用于实际业务中的多维度专用评分卡 50 多张。

以评分卡为导向的风险量化模型，让维信可以细化消费者信用风险区分，让

风险定价的实施成为可能。 

 

⑤  广泛且深度参与的场景合作 

凭借自身的技术和市场优势，维信与中国境内多个超级场景、互联网巨头开

展深度的联合建模合作，使公司在结合场景获客的同时，访问基于场景的数

据。这些合作一方面让维信可以触达更多的信用群体；另一方面，让公司提

升基于应用场景量身定制评分卡的开发能力，有助于丰富维信评分卡体系，

更精准的为特定用户群体提供风险定价和定制化信贷产品。 

 

目前，维信已与中国电信、阳光信用、百度金融、中国移动、京东金融、去

哪儿、中原地产等公司达成深度合作。2018 年 3月，维信与中国电信的全资

附属公司天翼电子商务签署了战略合作协议，合作推出了为用户定制的信用

产品，为通过手机套餐购买手机的借款人提供信用分期服务。截至 2018年 6

月 30 日, 集团与中国电信的「橙分期」合作式消费信贷产品的注册用户数量

于产品推出后的首三个月内，已于接近 40 个城市超逾 65,000 个。2018 年 7

月，维信与阳光信用保证保险股份有限公司达成战略合作，将集团的科技优

势及阳光信保信用风险管理与保障的专业优势相结合，共同促进普惠金融发

展。在多层次多维度开展合作。此外，2018 年 7月，维信与战略业务伙伴度

小满金融（「百度金融」）及中国对外经济贸易信托有限公司签署了三方合作

协议，将与百度金融合作建模，对借款人进行信用分析，并将合格借款人推

荐至外贸信托。新的业务模式将显著加快借款流程、改善用户体验及实现资

金全流程闭环以达致严密的管治。 

 

⑥ 可持续及可扩展的融资模式 

维信已与持牌金融机构建立牢固的长期合作，主要以结构化信托、信用增级、



 

纯分润模式，向资金合作方提供各种风险裁量程度的解决方案和灵活的利润

分享安排。 

 

维信现已与 20多家银行、消费金融公司、信托公司等持牌金融机构合作，建

立了多元化、稳定的业务资金来源。 

 

⑦ 全系统化、智能化发展策略 

基于移动互联网技术，维信以大数据、深度机器学习、人工智能等技术创新

为基础，全面推进智能金融战略。维信在 2015年开始转型移动服务，坚持基

于“智能手机服务”、“智能化服务”两个“智能”，拓展服务边际，最大化服

务效率、质量。 

 

⑧ 维信金科是最早从事在线信用卡余额代偿服务的企业之一 

具有先发优势，在保有海量的用户的基础上，深刻理解和把握信用卡持卡人

群的需求属性和风险，在目标群体的把握度上有丰富的经验和独特的优势。 

 


